徐州创业粉项目｜项目执行资料
四类合作模式与五档产品｜待冻结
本文件只用于内部拍板。产品卡、成本表、合同、风险说明和交付负责人未齐全前，不得销售。
四类合作模式
	模式
	初步定义
	公司可能收入
	必须先讲清

	就业协作
	客户资金不足，以员工或项目协作人员身份参与
	项目经营利润
	劳动或合作关系、工资、分红条件、考核和退出

	个人创业
	客户自己经营，公司提供项目、方法和交付
	服务费、资源费、项目分润
	客户投入、账号货物归属、全部成本、分润和亏损承担

	城市合作
	合作方在当地组团队和获客，公司提供产品及交付
	城市合作费、交付收入、利润分成
	区域边界、品牌授权、招生权限、客户归属和退出

	资金合作
	客户出资，公司或项目团队负责运营
	管理服务收入、项目利润分成
	资金性质、账户监管、损失承担、信息披露和合规审查


五档产品当前只保留价格占位
19,800 元、69,800 元、298,000 元、100 万元、200 万元目前只代表讨论中的价格层级，不代表已经形成五个可销售产品。
每一档必须补齐：正式产品名、目标客户、付款性质、公司交付、客户投入、收入来源、全部成本、分配公式、结算周期、账号与数据归属、退款违约、退出机制、验收标准和负责人。
放行规则
· 不能用同一份模糊权益表覆盖五档价格。
· 不适合的客户不得为了升单强行匹配高档产品。
· 涉及资金受托、保底、固定回报或投资属性时，先完成专业法律和财税审查。
· 所有收益展示必须同时说明统计周期、投入、成本、退款和适用条件。
· 客户推荐佣金只允许直接推荐，条件和支付规则书面确认，不做多层返佣。
账号权限、验证码、客户明细与财务信息不得写入普通讨论文档
