徐州创业粉项目｜项目执行资料
徐州创业粉项目｜从这里开始
一、当前项目一句话定义
这是一个以“AI + 电商 + 创业”为主题的三级转化项目：先用低价认知课完成筛选和深度沟通，再通过私域直播成交 3 天线下创业训练营，最后在线下训练营中根据客户资金、时间、能力和风险承受情况，匹配后端项目或合作方案。
二、当前唯一有效的业务主链
抖音本地生活投流与直播卖课 → 抖音私信 → 电话确认 → 添加个人微信 → 企业微信建档与入群 → 朋友圈和社群培育 → 私域直播 → 成交 3 天线下训练营 → 线下诊断与项目匹配 → 后端产品签约 → 交付 → 结果复盘 → 合规转介绍。
当前三层产品口径：
1. 前端：68 元或 98 元的“AI 电商创业认知课”。
1. 中端：980 元或 1,980 元的“3 天线下创业训练营”。
1. 后端：19,800 元、69,800 元、298,000 元、100 万元、200 万元五档产品或合作方案。
01_产品体系已完成V2总控版、前端产品卡、中端产品卡、后端产品卡和价格权益冻结表。以上价格仍为讨论口径；冻结表未全绿、四方未签字前，不得报价、签约或收款。
三、团队使用规则
· 先读本目录中的现行总纲、总 SOP、缺口清单，再进入各执行模块。
· 旧版话术、旧产品、模拟推演和历史参考已经删除，不再作为团队素材保留。
· 07_证据素材/01_办公场地原图_待核 目前只有办公场地和团队环境照片，不等于项目收益证据。
· 对外数据、截图、视频、客户反馈必须能够核验来源、日期、主体和授权，不得拼接、冒用或暗示普遍收益。
· 不使用虚假客户、虚假评论、虚假订单或“托”制造成交氛围。
· 收益只能讲计算方法、真实案例和风险条件，不承诺保本、固定回报或必然赚钱。
02_公域直播已完成 V1.3 五件套：主播、助播、中控、小助理扣字和结果证据链。当前为可打印执行稿；价格、主体、课程交付、退款、隐私及 P1-P4 未核准前，只能内部彩排，不得正式挂链接。
四、目录地图
	目录
	用途
	当前状态

	00_总入口与现行口径
	项目总纲、总 SOP、审计记录、启动排期
	现行入口

	01_产品体系
	三级产品设计、定价与权益冻结
	V2产品包已完成｜所有SKU待四签冻结

	02_公域直播
	主播、助播、中控、评论区、投流和短视频
	五份 V1.3 打印执行稿已完成；待核准参数与证据后正式开播

	03_客资承接
	私信、电话、微信、分级、追单和登记
	保留空白执行表，话术待生产

	04_私域运营
	企微管理、朋友圈、社群、私域直播
	管理逻辑可用，内容待生产

	05_3天线下训练营
	课程、主持、桌长、报名和签约
	保留空白执行表，课程待生产

	06_后端项目与交付
	项目产品卡、合同、交付、分润和退出
	核心内容缺失

	07_证据素材
	数据截图、结果视频、考察记录、客户反馈
	仅有场地原图，正式证据待补

	08_组织培训
	岗位培训、考试和责任矩阵
	保留必要空白表单

	09_经营数据与财务
	每日数据和场后复盘
	保留必要空白表单

	10_合规与上线
	主体、合同、退款、隐私、承诺和放行
	保留必要空白表单，需专业复核


五、开工顺序
1. 使用01_产品体系/04_产品价格权益与上线冻结表_V2.xlsx，逐项冻结前端、中端、A/B标准服务及C-E专项方案。
1. 冻结经营主体、收款、合同、发票、退款和升级抵扣规则。
1. 收集四类真实证据并完成授权、脱敏和编号。
1. 按现行产品重写公域直播、客资承接、私域运营和线下训练营话术。
1. 完成打印、集中培训、岗位演练、考试和不挂车彩排。
1. 通过上线放行单后，再投流和正式成交。
六、当前核心文件
· 01_当前项目总纲与转化变现路径.docx
· 02_从0到1建设总SOP.docx
· 03_资料审计结论与删除记录.docx
· 04_当前缺口与内容生产顺序.docx
· 05_当前版30天启动排期说明.docx
· 模板_30天启动排期.csv
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